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FITXA 4. Dissenyem el nostre model empresarial
4.1. Model d’empresarial
Per poder posar el nostre producte al mercat es fa necessari que creeu una empresa, tenint en compte ja a quin sector econòmic pertanyeu. 
Completeu el següent quadre:
[bookmark: _GoBack]PRODUCTE QUE VULL POSAR AL MERCAT:
SECTOR EMPRESARIAL EN QUE INSCRIURÉ LA MEVA EMPRESA:
RECURSOS HUMANS:
RECURSOS MATERIALS:
AMB QUIN PRESSUPOST INICIAL COMPTAREM PER MUNTAR LA VOSTRA EMPRESA? 

4.2. Model de negoci
El vostre model de negoci està constituït per quatre elements diferents i la interrelació que hi ha entre ells és molt important. Cal que prengueu decisions al voltant d’aquests aspectes que s’esmenten:
· Producte o servei: la nostra solució a un problema i com l’oferim al mercat (proposta de valor). 
· Canal: mecanisme utilitzat per fer arribar el nostre producte o servei als clients. 
· Clients: persones a qui va adreçada principalment la nostra proposta.
· Relació: element o conjunt d’elements que ens permeten establir una connexió amb els clients o usuaris. 


Les diferents opcions en cadascun d’aquests elements i la forma en què aquests elements es vinculen constitueixen el model de negoci. L’estudi dels models de negoci és una de les àrees més actives en els processos d’innovació empresarial.
Canvas de model empresarial.
Ompliu la següent taula per prendre les decisions de forma col·lectiva sobre el negoci que voleu emprendre:
	PRODUCTE O SERVEI
	



	CANAL
	



	CLIENTS
	



	RELACIÓ
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